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Jatkuvat liiketoiminnot 2014
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Liikevaihto

il 1,6 miljardia euroa

Ruotsi 73 %
Suomi ja Baltia 27 %

Liikevoitto
ilman kertaluonteisia eria

59,1 miljoonaa euroa

Vahittaiskauppa 53 %
« Tukkukauppa 47 %
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Jatkuvien litketoimintojen liikevoitto 2014

Liikevoitto ilman kertaluonteisia eria Liikevoitto ilman kertaluonteisia erida, muutos

+59,5 %
60 1,3
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Tammi-joulukuu  Suomen ja Ruotsin Konsernikulut Tammi-joulukuu

2011 2012 2013 2014 2013 Baltian vahittdis- vahittais- ja 2014

ja tukkukauppa tukkukauppa



Vahva kannattavuuskehitys Ruotsin

laakkeiden vahittaiskaupassa

R Apteekki- ja tuoteportfolion Liikevoitto ilman kertaluonteisia eria
kehittamista on jatkettu
suunnitelmien mukaisesti.

« Kronans Apotek —apteekkiketjulla
yli miljoona kanta-asiakasta.

- Itsehoitoladkkeiden ja
terveydenhuollon
kuluttajatuotteiden osuus
myynnista oli noin 27 (26)
prosenttia vuonna 2014. 2011 2012 2013 2014

« Rinnakkaistuonnin osuus Ruotsin
laakemarkkinasta oli vuoden 2014
lopussa noin 13 (21) %.

33,8

@ Liikevoitto % ilman kertaluonteisia eria



Apteekit Ruotsissa
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Ruotsin laakemarkkinat
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http://www.apoteksgruppen.se/
http://www.apoteksgruppen.se/

Ruotsin laakkeiden tukkukaupan
kannattavuus vahvistunut merkittavasti

- Kasvanut liiketoiminnan vonymi Liikevoitto ilman kertaluonteisia eria

seka kannattavuuden 140
parantamiseksi toteutettu 120
tehostamisohjelma. 100

80

Milj. EUR

6,0

« Ruotsin tukkukauppa solmi useita

uusia pienia ja keskisuuria 40
lddkepaamiessopimuksia vuonna 2o
2014.
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Suomen ja Baltian liikketoimintojen
kehitys vakaata

Pitkadaikaiset yhteistydsopimukset Liikevoitto ilman kertaluonteisia eria
AbbVien, Novon ja Rochen kanssa 250
uudistettiin.

20,0

15,0

Consumer Health —tuotemerkkien
Avene, Gefilus, Lysi ja Pharmacare
myynti kasvoi merkittavasti.

Milj. EUR
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Suomessa ja Baltiassa eteneminen 00
kuluttajakauppaan oriolashop.fi ja 2011 2012 2013 2014
internetaptieka.lv verkkokauppojen

kautta.



Venajan litketoimintojen myynti

* Oriola-KD myi 8.12.2014 Venajan
liiketoiminnat CJSC APTEKI 36.6:lle.

* Myyntipaatds perustui yhtion arvioon st-vete.rs,bﬁ.

Venajan ladkemarkkinan ARG ‘

kasvunakymista, kilpailutilanteesta ML
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ja kannattavuuden kehittymisesta nosm:on-ﬁm: ‘k :
- Velaton kauppahinta oli 3,700 s.aﬂ.’ 4 o = ‘ \ p

miljoonaa ruplaa joka vastaa noin
56,4 miljoonaa euroa.

« Tulos lopetetuista toiminnoista oli -
258,8 (-11,4) miljoonaa euroa



Onnistunut 75,6 miljoonan euron
merkintaoikeusanti

11

Merkintdoikeusannin tavoitteena oli Oriola-KD:n taseen vahvistaminen ja
omavaraisuusasteen parantaminen.

Merkintdoikeuksien perusteella merkittiin noin 97 prosenttia kaikista
tarjotuista osakkeista.

Merkintdoikeusanti ylimerkittiin noin 146 prosenttisesti.

Onnistunut anti mahdollistaa 40 miljoonan euron hybridilainan lunastamisen
markkinoilta. Yhtién ilmoitus toimenpiteesta 18.3.2015, lunastus 20.4.2015.
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tavoitteet vuodelle 2015
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Digitaalisten kanavien kehittaminen

Palveluliiketoiminnan vahvistaminen ja
laajentuminen terveydenhuollon B2B-markkinoille

Toimintojen tehostaminen konsernin
synergioita hyddyntamalla
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